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UGOVORENI CJENIK 

 

Video uputa za ovaj dokument dostupna je na našem YouTube kanalu na linku: 

[Veleprodaja] Ugovoreni cjenik 

 

Izlazni dokument ugovoreni cjenik izrađuje se kada želimo sa nekim kupcem dogovoriti fiksne cijene 

razlićite od cijena na lageru. Obično se koristi kod javnih natječaja gdje se cijena mora garantirati 

godinu dana. Aktivira oznakom pored opcije „Rad sa cjenikom“ u izlaznum dokumentima   

Mjesto u izborniku: Veleprodaja\Izlazni dokumenti\Ugovoreni cjenik 
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Novi ugovoreni cjenik 

 

 

Na primjeru su označeni najbitniji dijelovi unosa novog ugovorenog cjenika: Zaglavlje ugovorenog 

cjenika, stavke ugovorenog cjenika te dodatne akcije.        

Zaglavlje ugovorenog cjenika: 

• Naziv cjenika: naziv cjenika (unos obavezan) 

• Kupac : Šifra i naziv partnera za kojeg radimo cjenik, vidi Help\Detaljne 

upute\Katalozi\Partneri 

• Broj: Broj se automatski dodjeljuje 

• Datum: Datum izrade ugovorenog cjenika 

• Napomena: Slobodan unos teksta ili odabir iz predloška 

• Radna jedinica (cijene): Radna jedinica na kojoj se nalaze artikli, vidi Help\Detaljne 

upute\Katalozi\Podešavanje sustava 

Stavke ugovorenog cjenika: 

• Šifra: Šifra artikla, unos obavezan  

• Naziv: Naziv artikla, unos obavezan 

• Jedinica mjere (J.M.): Iz tablice artikala, vidi  Help\Detaljne upute\Katalozi\Artikli 

• NC: nabavna cijena po kojoj smo kupili robu 

• Marža kalkulacije(%): kalkulacija marže 

• VPC: Veleprodajna prodajna cijena po kojoj smo prodavali robu 

• Marža dodana(%): Marža kojom možemo odrediti konačnu cijenu ako ne radimo preko 

unosa VPC-a  

http://ritam.hr/Help/Detaljne_upute/Katalozi/Partneri.pdf
http://ritam.hr/Help/Detaljne_upute/Katalozi/Partneri.pdf
http://ritam.hr/Help/Detaljne_upute/Katalozi/Podesavanje_sustava.pdf
http://ritam.hr/Help/Detaljne_upute/Katalozi/Podesavanje_sustava.pdf
http://ritam.hr/Help/Detaljne_upute/Katalozi/Artikli.pdf
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• Marža Konačna(%): konačna marža automatski računata 

• PC: Prodajna cijena po kojoj nudimo artikle partneru 

• Rabat(%): Rabat koji želimo ponuditi partneru 

Dodatne akcije:  

• Kalkulacija(F5): Odabirom kalkulacije marže( po VPC ili određenoj marži) 

• Grupa(F6): Odabirom grupe artikala koje program automatski ubacuje u stavke dokumenta 

• Dod. Marža(F7): Odabirom opcije određujemo skupnu dodatnu maržu  

• Rabat(F8): Odabirom opcije podstavljamo raubat na određenu stavku 

Nakon unosa stavki i zaključenja, dokument izgleda ovako: 

 

Označenom akcijom Aktiviraj cjenik možemo promijeniti status cjenika u aktivan, tako da se isti može 

koristiti u radu.  

Akcijom Izmijeni (F3) možemo napraviti izmjene na cjeniku, akcijom Tekst (F4) možemo dodati tekst 

iz predloška ili slobodnim unosom, a akcijom Izvoz (F12) dokument možemo izvoziti u željenom 

formatu. 
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Tražilica 

 

 

U tražilici su dostupna dva polja osnovnom pretragom: polje partner (odabir) i obavezno polje Status 

(odabir). U dodatnim opcijama pretraživanja dostupna su dva nova polja: Napomena (slobodan unos) 

i Izradio (odabir).  

 

Lista 

Sve ugovorene cjenike možemo vidjeti na Lista ugovorenih cjenika (Veleprodaja\Izlazni 

dokumenti\Lista ugovorenih cjenika) sa koje možemo i označenom akcijom Načini od(F7) napraviti 

novi ugovoreni cjenik od postojećeg. 

 

Ostale akcije na listi su: Novi (F2), kojom možemo izraditi novi ugovoreni cjenik, Otvori, kojom 

otvaramo trenutno odabrani cjenik i Traži (F5), kojom se možemo vratiti na tražilicu. 
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Usporedba lagera i ugovorenog cjenika 

 

Cijene artikala na lageru i u ugovorenim cjenicima mogu se provjeriti na izvještaju Usporedba lagera i 

ugovorenog cjenika.  

Izvještaj ima dva oblika. 

Standardni oblik: 

 

 

Usporedba cijena: 

 

 


